Fragebogen zur Suche und Auswahl von Vertriebspartnern Fortee

Ausfillen, unterschreiben und faxen an +43 (0)1 / 403 9829 International

Daten zu lhrer Firma

Firma: e e TElETOND
Strafl3e Nr. P - b ¢
Postfach: N =1V - |
PLZ / Ort: et e e WEDSItED
Ansprechpartner: ......... UMsSatz: i

Bestehende Vertretungen (Firma, Ort, Land; bzw. Referenz auf Internet-Site oder extra Blatt):

Geographischer Bereich, fiir den Vertriebspartner gesucht werden (bitte spezifizieren):

[ O A @ 11 (=10 (o] o T- PP PPPUUPRPPT
[ O Y N - T g - To - PP PSP PPPUPPRPPT
| NS L W A =2 S T T PO PP PPPPP

Produktgruppen, fur die Vertretungen gesucht werden (bzw. Referenz auf Internet-Site oder extra Blatt):

Hauptmitbewerber:

Spezifische Anforderungen an lhre Vertriebspartner

Was ist das minimal erwartete Verkaufsvolumen fir lhr Sortiment?
Jahr1: € ............. Jahr2: € ............. Jahr3: € ............. Jahr4: € ............. Jahr5: € .............

Bei welchen Segmenten, Branchen, und Kunden wiirden diese Umsétze generiert werden?

Welche Qualifikationen mussen die Vertriebspartner erfullen?

Wieviele Mitarbeiter muss der Vertriebspartner im Gebiet einsetzen kénnen? Intern ........ Extern .........
Welche Lager, Biros und Vertriebseinrichtungen, etc. sind erforderlich?
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Vielen Dank! Wir werden Sie umgehend kontaktieren.

Andreas Sattlberger, Fortee International e [ERLARRLERILIILLLILLE
www.fortee.com Ort, Datum und Unterschrift



